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一、服务供应商要求
1.服务供应商是按照中华人民共和国有关法律法规在国内设立的企业,具备合格有效的工商营业执照,具有独立法人资格,独立承担民事责任的能力，注册资本需在1000万元人民币（或等值外币）及以上；
2、企业需成立三年（含）以上，经营状况正常且净利润需为正数，近三年在经营活动中无违法和违约等不良记录；
3、服务供应商的专业资质、技术实力及其从业人员的专业技术能满足我行工作要求,具有提供类似性质和规模的服务经验,在同行业中具有较好的的声誉和较强的市场竞争力。
二、服务品类
1、发放优惠券：配合活动方案制定，优惠券及优惠红包发放。
	活动类型 
	活动形式
	优惠券形式

	1.建行生活活动
	活动形式包括但不限于平台拉新活动、平台活跃活动、金融转化活动：
1.平台拉新活动：包括但不限于新人有礼、裂变拼团、邀约大使。
2.平台活跃活动:包括但不限于限时抢券、好券中心、签到有礼、幸运抽奖、达标有礼活动。
3.金融转化活动:包括但不限于钱包首单立减、钱包随机减、建行生活卡新客见面礼、建行生活卡随机减、达标月月领好礼、建行生活卡超级积分、CC豆兑换、手机银行兑换码、属地化场景推广、政府消费券、龙卡专享等活动。
4.微信立减金、数字人民币红包发放等活动。
	1. 折扣券：包括1-9.9折各类型折扣，单笔封顶1-1000元不等。

2. 满减券（信用卡专享、嗨GO商圈、美食好券、厦门心意礼包等）。满A元减B元（其中A>B>0），根据活动形式灵活调整。


3. 有价券（代金券、团餐、特定门店专属等）：A元购B元（其中0<A<B）, 根据活动形式灵活调整。

4. 4.数字人民币红包：1-100元红包不等。

5. 5.随机立减：数字人民币随机立减金1-999元不等。
　
　

	2.数字人民币活动
	活动形式包括但不限于平台拉新活动、特色场景推广活动、商户促活活动：
1.平台拉新活动：主要依托建行生活、手机银行“双子星”平台，通过新人礼、优惠券、随机立减、消费达标赠券等活动模式，结合定向派券工具、钱包开立牌“即开即送优惠券”工具，持续进行个人钱包拉新、消费交易促活。
2.特色场景推广活动：针对数币受理场景建设开展专项的消费体验活动，覆盖交通出行、生活缴费、商超餐饮、文化旅游等行内外场景通过优惠券、满减券、数字人民币红包、定向派券、权益配置等活动引导客户消费体验。
3.定向客群活动：针对指定用户，发放数字人民币红包等。
4.拉新促活活动：通过随机减、满减券、红包等活动进行拉新促活。
	


2、商户沟通：营销活动商户沟通、培训。
3、具备一定的系统开发能力和数据处理能力，能够进行双方系统对接。
三、服务内容
（一）根据我行的不同的营销活动项目，进行平台拉
新、平台活跃、特色场景推广及定向客群等营销活动的策划，通过我行平台发放营销活动优惠券或红包，并做好营销活动执行与监测。包括在每期营销活动开展前准备好营销费用，配合我行拟定营销活动方案，通过我行自有渠道协助活动宣传扩大活动效果，动态监测活动费用投放进度并提出合理优化建议。
（二）做好营销活动的宣传和商户培训，处理和解决商户营销活动执行过程中产生的各类问题。
（三）做好商户对账及差错处理，并按期完成营销活动优惠券资金对账和清算执行。
四、服务团队
服务供应商具有与其业务范围相适应的服务人员和管理人员，具有与其业务范围相适应的固定的经营场所、一定数量的设备、设施，具备相应的产品供货能力。
五、服务质量要求
1、服务供应商按照本合同约定的服务内容和服务要求按时向我行提供合格的服务；服务期内服务供应商有义务对所提供的服务按照我行要求不断调整，以达到服务的优化。
2、信息保密方面。服务供应商应严守我行的商业秘密、技术秘密、客户信息和其他商业及业务信息，不得泄露。
六、服务供应安排
1.活动开展前，配合我方完成活动方案制定及优惠券发放的申请。需要时做好参加活动商户的沟通工作。
2. 活动开展时，可通过自有渠道协助活动宣传，监测活动费用投放进度并提出合理优化建议。协助处理商户营销活动执行过程中产生的问题。
3. 活动结束后，及时开展活动优惠券资金对账和清算，向我行反馈对账和清算结果。
七、款项支付要求
“建行生活”与“数字人民币”优惠券、红包等是根据不同的活动进行发放，无法提前确定或预估标的数量，故须中标供应商同意按签定框架合同约定的履约标准据实发放后，再根据具体活动的约定在项目周期中定期结算或在项目结束后一次性结算。
八、售后服务要求
根据服务供应需求，对服务供应在履行合同过程中出现的产品质量、客户或商户投诉等问题，服务供应商应及时响应、协调、沟通，解决相关问题，事后还需跟踪与检查，确保服务质量。
九、报价要求
无
十、其他要求
无
